
Seminario “Coaching Integral en Ventas 2.0” 
 “Transforma tu mente, tu comunicación y tus resultados comerciales en solo 4 jornadas intensivas, 
con Coaching, Psicología, Neurociencia e Inteligencia Artificial.”

 Objetivos del Seminario

Hackear creencias limitantes para desbloquear tu potencial comercial.
Dominar oratoria y persuasión, cerrando negociaciones con confianza.
Identificar el perfil psicológico de cada cliente.
Optimizar tu biología mental y física para un rendimiento diario óptimo.
Aplicar IA para negociar mejor, crear contenido rápido y analizar el mercado con precisión.

 ¿Por qué es único?

Experiencia intensiva: no es un curso tradicional, es una inmersión de alto impacto.
Enfoque integral: combina Coaching, Oratoria aplicada, Psicobiohacking e IA generativa.
Resultados tangibles: herramientas y prácticas diseñadas para que vendas más y mejor, 
desde el primer día.

 Estructura & Pilares

Pilar 1: El Juego Interno y Externo de las Ventas

Psicología del éxito: reprogramación de creencias, leyes mentales y neurociencia aplicada.
Oferta irresistible: fórmula de Alex Hormozi y estrategias creativas de prospección.
Modelo DISC & calificación: perfilado de clientes y guías de abordaje.
Role-plays de cierre: desde llamadas telefónicas hasta presentaciones y manejo de 
objeciones.

“Vender es convencerte a vos mismo y a los demás.”

Pilar 2: Oratoria y Persuasión

Manual de oratoria: calentamientos integrales y fórmula de la confianza.
Cuerpo–voz–emoción: coherencia total y modelos de conversación (GROW, PEACE, SMART).



Técnica Sándwich: feedback preciso y persuasión ética.
Dinámicas prácticas: ejercicios de speaking y juegos de roles.

Pilar 3: Psicobiohacking para Alta Performance

Método Wim Hof y decretos personalizados.
Activación de flow: rutinas breves previas a cada reunión.
Tu “libro de vida”: ejercicios para anclar estados de alto rendimiento.

Pilar 4: Uso de IA Generativa

Introducción estratégica: panorama de IA y su aplicación comercial.
GPTs especializados: creación de tu propio asistente para negociación y contenido.
Automatizaciones: análisis de mercado, SEO/SEM y marketing digital con IA.
Caja de herramientas: licencias y plantillas listas para usar desde el primer día.

 Bonos Exclusivos

 Acceso al grupo privado de WhatsApp para networking y dudas 24/7.
 Acceso vitalicio a 2 GPTs especializados (Guía del Seminario + Vendedor Experto).
 Ebook “La PsykScientia del Éxito” (en Amazon y Hotmart).
 50 % OFF en tu primera sesión de Coaching Integral 1:1.

 Modalidad & Fechas

4 jornadas presenciales de 3 horas.
Seguimiento personalizado por 30 días durante el seminario
Se Coordina de manera personalizada

 Testimonios



Inversión

Gs. 1.000.000.



“La acción constante niega a la suerte y vender es ayudar.”
 — Eduardo Daniel Vera, Instructor Ser o Límites Company

 Reserva tu lugar hoy en 👉 www.serolimitescompany.com
 📲 Más info por WhatsApp: +595 971 737 857 -             
eduardodaniel.vera@serolimitescompany.com


