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Premium
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coaching especializado.




A Quien Va Dirigido Este
Servicio?

—0— —0—

Empresas con equipos Lideres y mandos medios
comerciales de 3a 50
personas

que desean profesionalizar
procesos, motivar a su equipo y
(clinicas, inmobiliarias, escalar con tecnologia.
concesionarias, academias,

servicios).

—

Directivos y ejecutivos

que buscan potenciar su presencia y oratoria para liderar con impacto.



Problemas que Resolvemos y Nuestra Propuesta de
Valor

Problemas Clave:

Procesos de venta difusos y protocolos inconsistentes.
Falta de seguimiento, reporting y métricas claras.

Dificultades en presentaciones, storytelling y cierre de ventas.

Nuestra Propuesta combina:

1.
2.

Coaching especializado (ventas y oratoria).

Psicologia aplicada para motivar y reprogramar creencias
limitantes.

IA Generativa para automatizar procesos, alertas y entrenamiento
continuo.



Metodologia y Componentes

Diagnostico Integral (Semanas 1-2)

Analisis 360° de personas, procesos, sistemasy
comunicacion.

Entrevistas con lideres y equipo comercial.

Mapeo del flujo comercial y puntos de friccion.

Implementacion Personalizada (Meses 1-2)

Disefio e integracion de "GPT Comercial" para seguimiento

y entrenamiento.

Automatizaciones de reporting y alertas con IA Generativa.
(segun cotizacion)

Capacitacion técnica a tu equipo.

Acompanamiento Continuo

Soporte permanente por WhatsApp/Email. Durante el
servicio.

Plan de Accion Estratégico (Meses 1-2)

Roadmap de 12 meses con objetivos trimestrales.
Definicion de KPIs y métricas de performance.

Calendario de hitos y entregables.

Oratoria Premium Ejecutiva o Coaching Integral
en Ventas

4 sesiones 1:1 de 90 minutos cada una.

Enfoque en expresividad, storytelling, presencia y manejo
emocional.

Feedback practico: grabacién, analisis y recomendaciones.

Desarrollo de los 4 pilares o foco en el pilar segun
necesidad

Seguimiento via : Wtsp, Llamadas, Mails por 90 dias



Beneficios Clave

%I Aumento de efectividad — Protocolos repetibles U”[] Decisiones basadas en datos
en negociaciones y cierres. y estandarizados para el equipo. con dashboards automaticos.
Mayor motivacion “983  Escalabilidad
y adopcion de mejores practicas. del modelo comercial a nuevas

unidades o regiones.



Inversion

Paquete Inicial Implementacion de otras automatizaciones y

Diagndstico + Plan de Accidn (12 meses) + 4 Sesiones de Oratoria Training Adicional

o Coaching Integral en Ventas = USD 500. Cotizacion a medida segun alcance y nimero de sesiones.

La inversion en implementacién se detalla tras la aprobacion del plan estratégico y calendario de oratoria.



Preguntas Frecuentes (FAQ)

1 ¢Cuanto dura el proyecto completo?

La fase de diagnodstico y planificacion inicial toma 1 mes; luego tenemos 2 meses para darle seguimiento y ajustar lo necesario para la
optimizacion de los resultados

2 ¢Necesito tener conocimientos previos de |A o tecnhologia?

No; integraciones sencillas y training practico garantizan adopcion sin curva técnica elevada.

3 ¢Que resultados puedo esperary en que plazo?

Mejora del 20—40% en tasa de cierre y reduccion de ciclos de venta en 2—-3 meses tras la implementacién inicial.

4 ;Como se mide el exito del proyecto?

A través de KPIs definidos: numero de leads, tasa de conversidn, ticket promedio, tiempo de ciclo, y evaluaciones de presentacion.

5 ¢Que apoyo recibimos tras finalizar las sesiones?

GPT especializado como guia integral, Gpt Experto en ventas, acceso a la comunidad privada

6 ¢Como inicio el proceso?

Completa el formulario en www.serolimitescompany.com o contactanos por WhatsApp al +595 971 737 857 para agendar tu diagndstico

gratuito.


http://www.serolimitescompany.com/

Ser o Limites Company

Combina Coaching, Psicologia e IA para llevar tu equipo comercial y tu comunicacion ejecutiva al siguiente nivel.



