
C¾µìĀ«ø¾ä�a 
C¾³päc�a« 
Iµøp�äa« (B2B) + 
Oäaø¾ä�a 
Päp³�Ā³ 
E¥pcĀø�ėa



"Täaµì�¾ä³a øĀ áäpa jp ėpµøaì pµ Āµa 
³áãĀ�µa jp äpìĀ«øaj¾ì Ğ p«pėa øĀ 
c¾³Āµ�cac�¿µ p¥pcĀø�ėa c¾µ IA Ğ 
c¾ac��µ� pìápc�a«�Ĩaj¾."



¿A QĀ�qµ Va D�ä���j¾ Eìøp 
Späė�c�¾?

1

E³áäpìaì c¾µ pãĀ�á¾ì 
c¾³päc�a«pì jp 3 a 50 
ápäì¾µaì
(clínicas, inmobiliarias, 
concesionarias, academias, 
servicios).

2

L�jpäpì Ğ ³aµj¾ì ³pj�¾ì
que desean profesionalizar 
procesos, motivar a su equipo y 
escalar con tecnología.

3

D�äpcø�ė¾ì Ğ p¥pcĀø�ė¾ì
que buscan potenciar su presencia y oratoria para liderar con impacto.



Pä¾b«p³aì ãĀp Rpì¾«ėp³¾ì Ğ NĀpìøäa Pä¾áĀpìøa jp 
Va«¾ä

Pä¾b«p³aì C«aėp:

Procesos de venta difusos y protocolos inconsistentes.

Falta de seguimiento, reporting y métricas claras.

Dificultades en presentaciones, storytelling y cierre de ventas.

NĀpìøäa Pä¾áĀpìøa c¾³b�µa:

Coaching especializado (ventas y oratoria).1.

Psicología aplicada para motivar y reprogramar creencias 
limitantes.

2.

IA Generativa para automatizar procesos, alertas y entrenamiento 
continuo.

3.



Mpø¾j¾«¾��a Ğ C¾³á¾µpµøpì

1D�a�µ¿ìø�c¾ Iµøp�äa« (Sp³aµaì 132)

Análisis 360° de personas, procesos, sistemas y 
comunicación.

Entrevistas con líderes y equipo comercial.

Mapeo del flujo comercial y puntos de fricción.
2 P«aµ jp Acc�¿µ Eìøäaøq��c¾ (Mpìpì 132)

Roadmap de 12 meses con objetivos trimestrales.

Definición de KPIs y métricas de performance.

Calendario de hitos y entregables.3I³á«p³pµøac�¿µ Ppäì¾µa«�Ĩaja (Mpìpì 132)
Diseño e integración de "GPT Comercial" para seguimiento 

y entrenamiento.

Automatizaciones de reporting y alertas con IA Generativa. 
(segun cotizacion)

Capacitación técnica a tu equipo.

4 Oäaø¾ä�a Päp³�Ā³ E¥pcĀø�ėa ¾ C¾ac��µ� Iµøp�äa« 
pµ Vpµøaì

4 sesiones 1:1 de 90 minutos cada una.

Enfoque en expresividad, storytelling, presencia y manejo 
emocional.

Feedback práctico: grabación, análisis y recomendaciones.

Desarrollo de los 4 pilares o foco en el pilar segun 
necesidad

Seguimiento via : Wtsp, Llamadas, Mails por 90 dias

5Ac¾³áa½a³�pµø¾ C¾µø�µĀ¾
Soporte permanente por WhatsApp/Email. Durante el 
servicio.



Bpµp��c�¾ì C«aėp

AĀ³pµø¾ jp p�pcø�ė�jaj
en negociaciones y cierres.

Pä¾ø¾c¾«¾ì äpápø�b«pì
y estandarizados para el equipo.

Dpc�ì�¾µpì baìajaì pµ jaø¾ì
con dashboards automáticos.

MaĞ¾ä ³¾ø�ėac�¿µ
y adopción de mejores prácticas.

Eìca«ab�«�jaj
del modelo comercial a nuevas 
unidades o regiones.



Iµėpäì�¿µ

PaãĀpøp Iµ�c�a«
Diagnóstico + Plan de Acción (12 meses) + 4 Sesiones de Oratoria 
o Coaching Integral en Ventas = USD 500.

I³á«p³pµøac�¿µ jp ¾øäaì aĀø¾³aø�Ĩac�¾µpì Ğ 
Täa�µ�µ� Aj�c�¾µa«
Cotización a medida según alcance y número de sesiones.

La inversión en implementación se detalla tras la aprobación del plan estratégico y calendario de oratoria.



Päp�Āµøaì FäpcĀpµøpì (FAQ)

1 ¿CĀáµø¾ jĀäa p« áä¾Ğpcø¾ c¾³á«pø¾?

La fase de diagnóstico y planificación inicial toma 1 mes; luego tenemos 2 meses para darle seguimiento y ajustar lo necesario para la 
optimizacion de los resultados

2 ¿Npcpì�ø¾ øpµpä c¾µ¾c�³�pµø¾ì áäpė�¾ì jp IA ¾ øpcµ¾«¾��a?
No; integraciones sencillas y training práctico garantizan adopción sin curva técnica elevada.

3 ¿QĀq äpìĀ«øaj¾ì áĀpj¾ pìápäaä Ğ pµ ãĀq á«aĨ¾?
Mejora del 20340% en tasa de cierre y reducción de ciclos de venta en 233 meses tras la implementación inicial.

4 ¿C¿³¾ ìp ³�jp p« qĝ�ø¾ jp« áä¾Ğpcø¾?
A través de KPIs definidos: número de leads, tasa de conversión, ticket promedio, tiempo de ciclo, y evaluaciones de presentación.

5 ¿QĀq aá¾Ğ¾ äpc�b�³¾ì øäaì ��µa«�Ĩaä «aì ìpì�¾µpì?
GPT especializado como guía integral, Gpt Experto en ventas, acceso a la comunidad privada

6 ¿C¿³¾ �µ�c�¾ p« áä¾cpì¾?

Completa el formulario en www.serolimitescompany.com o contáctanos por WhatsApp al +595 971 737 857 para agendar tu diagnóstico 
gratuito.

http://www.serolimitescompany.com/


Ser o Límites Company
Combina Coaching, Psicología e IA para llevar tu equipo comercial y tu comunicación ejecutiva al siguiente nivel.


